Werden Sie Teil einer beeindruckenden Erfolgsgeschichte

optovision steht seit Uber 45 Jahren fur Deutsche Ingenieurskunst und enge Kunden-
beziehungen. Als wiederholter Gewinner des Titels ,Bester Brillenglashersteller Deutschlands”
schreiben wir jedes Jahr die Erfolgsgeschichte neu. Gemeinsam mit Ihnen mdchten wir weiterhin
Millionen von Menschen zu mehr Lebensqualitat durch optimales Sehen verhelfen. Seien Sie ein
Teil dieser inspirierenden Reise und gestalten Sie mit uns die Zukunft als:

Key Account Manager International
mit Schwerpunkt Europa (m/w/d)

lhre Hauptaufgaben:

e Akquisition von internationalen Neukunden, aktive Mitwirkung bei der Definition von
neuen Zielmarkten, selbststandige Erarbeitung von MarkterschlieBungsstrategien

e Akquise und Betreuung von Grof3kunden sowie Planung und DurchfUhrung von
MafBnahmen zu Verkaufsaktionen

e Erstellung eines Jahresplans fur die Key Accounts sowie Vertriebssteuerung bzgl. der
vereinbarten Zielerreichung inkl. Reporting

e Beobachtung und Analyse der Markte und Wettbewerber in Europa sowie Mitarbeit
bei der Definition des Kundenproduktportfolios

e Eigenverantwortliche Pflege und Ausbau bestehender Beziehungen zu
internationalen Bestandskunden

o Aktive Gestaltung des Bereichs internationaler Vertrieb, Konzeption von

zukunftsorientierten Vertriebsstrategien und deren erfolgsorientierte Umsetzung

Angebotslegung und Vertragsgestaltung fur internationale Neu- und Bestandskunden

Teilnahme an regionalen Messen, Kongressen und Kundenevents

Schnittstellenfunktion und Leitung bereichsubergreifender Projekte

Verantwortlich fUr Unterstltzung, Betreuung und Entwicklung der Niederlassungen

im Ausland

e Kooperative Zusammenarbeit mit den Bereichen Marketing, Sales Europa und
Produktmanagement, regelmafiges Reporting an die Geschaftsleitung

Personalabteilung
Heinrich-Hertz-StralRe 17

D-63225 Langen optOVISIOﬁ

Telefon: +49 (0)6103-757-0
personal@optovision.de - optovision.com GERMAN ENGINEERING

Gesellschaft fUr moderne Brillenglastechnik mbH v,




"
) S

lhr Profil:

e Abgeschlossenes augenoptisches Studium, gerne mit einer kaufmannischen
Zusatzqualifikation, oder Wirtschaftsstudium mit einer augenoptischen Ausbildung

e Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb oder Key Account bevorzugt in der
Optikbranche oder einem internationalen Konzern

e Erfahrung im Projektmanagement mit interdisziplindren Teams sowie mit
Entscheider — und Einkaufsstrukturen

e Affinitat zu erklarungsbedurftigen Produkten

e Zielorientiertheit, Begeisterungsfahigkeit und Verantwortungsbewusstsein

e FUhrerschein Klasse B ist zwingend erforderlich mit einer steigenden
Reisebereitschaft (ca. 3 Tage / Woche)

e Internationale Reisebereitschaft, vorwiegend im europaischen Raum und hohe
zeitliche Flexibilitat

o  Kommunikations- und kontaktstarker Teamplayer mit hoher Kundenempathie

e Ausgepragtes analytisch-konzeptionelles Denkvermogen sowie souveranes
Auftreten gepaart mit Prasentationssicherheit

e Sehr gute MS-Office-Kenntnisse

e Verhandlungssicheres Deutsch und Englisch ist Voraussetzung

Wir bieten:

e Eine abwechslungsreiche Tatigkeit, in der Sie Verantwortung Ubernehmen und flexibel
arbeiten

e Ein kollegiales und hochprofessionelles Arbeitsumfeld mit erstklassigen, qualitativ
hochwertigen Produkten

e Flache Hierarchien, die kurze Entscheidungswege ermaéglichen

e Ein umfassendes Onboarding-Programm

e Eine Unternehmenskultur, die den konstruktiven Austausch mit Kollegen, Kolleginnen,
Kunden und Geschaftspartnern aktiv fordert sowie einen offenen Umgang in einem
qualifizierten Team

e Eine attraktive Vergltung, eine moderne technische Ausstattung von Diensthandy bis
Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung

e Zugang zu exklusiven Online-Angeboten (Corporate Benefits), Mitarbeiterrabatte, E-
Bike-Leasing und ein aktives betriebliches Gesundheitsmanagement, UnterstUtzung bei
Pflege und Kinderbetreuung)

Bewerben Sie sich am besten gleich unter Angabe |hres fruhestmaoglichen Eintrittstermins
und lhrer Gehaltsvorstellung, direkt Uber unsere Karriereseite oder per E-Mail.
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